
每年八月初，江南绍兴一带天
气晴热，湿度适中，正是制作酒药的
好时机。进入 8 月，公司酿酒生产车
间已是繁忙一片，酿酒师傅们忙着
轧粉、摏粉、接种、摆药、落缸发酵、
晒药……不敢有丝毫懈怠，精心制
作酒药，2017年冬酿大幕由此开启。
这是古越龙山第 353代酒种。

绍兴酒的酿造有着严格的季节
性。酒药的制作就是整个冬酿的首
道环节。酒药的好坏对整个冬酿质
量的ခ眀



优秀共产党员—傅立
在工作实践中锻炼成长
傅立同志在市场营

销部工作期间，积极参加
公司各项宣传活动，如参
加 公 司 组 织 的“ 黄 酒 工
匠”精神的宣传；春秋两
季全国糖酒会和绍兴市
首届国际友城大会筹备、
参展工作；配合做好历届
绍兴黄酒节的会务工作；
参加公司 G20 杭州峰会
期间的相关工作等，时常
为工作放弃休息时间。

优秀共产党员—巴音花
立足岗位，以热情和真诚做好服务工作
巴音花同志从事北

方分公司内勤工作。北
方市场配送工作时间跨
度大，在销售旺季，为
确保货物顺利快速送到
客户所在地，她经常加
班加点，加强同公司相
关部门的沟通协调，发
挥 党 员 的 先 锋 模 范 作
用，为公司的发展奉献
出自己的一份力量。

优秀共产党员—张春琴
为公司多卖一箱酒，多赚一元钱，是我的

工作目标
张春琴同志从事销

售公司工作已有 16 年，
是 一 名 优 秀 的 销 售 骨
干。她主管的宁波市场
古 越 龙 山 销 量 逐 年 上
升 。 她 不 断 拓 展 新 思
路，多渠道全方位的经
营模式带来了销量的提
升。张春琴说：为公司
多卖一箱酒，多赚一元
钱，就是我的工作目标。

优秀共产党员—梁钦
销售工作永远在路上
梁钦同志是一名有

多年党龄的销售业务人
员，多年来，他奋战在
市场一线，认真贯彻公
司的营销思路，严格执
行各项销售政策，搞好
市 场 调 研 和 终 端建 设 、
加 强 同 经 销 商 的沟 通 ，
扎扎实实做好销售基础
工作。努力完成公司下
达的目标任务。

单品突破先进—何祖伟
敢想敢干 闯出一片新天地
何祖伟同志是新昌、

嵊州、金华区域的销售经
理。他敢想敢干，有开拓
创 新 精 神 ，善 于 分 析 市
场，善于同经销商沟通，
销售业绩稳步增长。他加
强对外聘业务员的日常
管理和团队建设：每天有
早会，每周有总结会，每
月有评估和考评会，带领
团队向更高的目标迈进
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一等奖
销售公司 巴音花 《精彩十年共成长》
二等奖
外贸部 傅 立 《岁月留香》
古


